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"El corredor de seguros es el
corazón de nuestra estrategia"

A.A.- ¿Qué aporta vuestra agencia a los distribuido­res de seguros y cuál es vuestro valor diferencial?
MARÍA GARCÍA MUÑOZ.- Las agencias de suscrip­ción se han consolidado como un actor clave en elsector asegurador, convirtiéndonos en aliados estra­tégicos para los corredores de seguros gracias a la ca­pacidad para ofrecer flexibilidad, alto nivel de especia­lización y una atención ágil. 

En DAXEL, como Lloyd's Coverholder, hemos de­sarrollado capacidades de suscripción delegada porlos mercados de Lloyd's y otras aseguradoras de reco­nocido prestigio. Esto nos permite ofrecer solucioneseficaces ante la actual falta de apetito asegurador y lalimitada agilidad que muestra el mercado tradicional.
A.A.- ¿Qué tipo de apoyo brindáis a los corredores?
MARÍA GARCÍA MUÑOZ.- En DAXEL el corredor deseguros es el corazón de nuestra estrategia. Ofrece­mos a los corredores productos que responden ver­daderamente a los riesgos que precisan cubrir susclientes. Junto a nuestro equipo de profesionales,capacitamos a los corredores para que conozcan lasventajas de nuestros productos, ofreciendo un servi­cio integral 360º. 
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Ramos 
• Los productos en los que nos hemos

especializado son D&O, Responsabilidad
Civil Profesional, Responsabilidad Civil
General, Responsabilidad Medioambiental
Y Cyber, confeccionando dichos productos
acorde a la realidad de las necesidades de
las empresas. 

Capacidad de suscripción
• Nuestra capacidad varía según el producto

Y tipo de riesgo, con límites actuales entre 3
Y 20 millones de euros, sujetos en algunos
casos a la aprobación de nuestra autoridad
de suscipción.

Porcentaje de crecimiento del negocio en los
últimos años 
• Nuestra operación, aunque reciente, ha

tenido una evolución muy positiva, con
un crecimiento exponencial en número
de cotizaciones y pólizas emitidas, dada
nuestra capacidad de respuesta Y atención
personalizada. Estamos próximos a ofrecer
nuevas capacidades, con lo que confíamos
en mantener la tendencia.
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"Somos un puente sólido entre 

el corredor y la aseguradora" 

A.A.- ¿Qué aporta vuestra agencia a lo� distri�ui�o­
res de seguros y cuál es vuestro valor d1ferenc1al.

IVONNE GARCÍA.- Exsel Uwa se ha consolidado
como un socio estratégico para los distribuidores de
seguros, y en particular para los corredores. Nos po­
sicionamos como un puente sólido entre el corred?r
y la aseguradora, proporcionando una comun1cac1on
fluida y eficaz, además de acceso a produ:tos espe­
cializados, rapidez en la cotización y em1s1on, y la fle­
xibilidad en la suscripción.

Nuestro valor diferencial radica en nuestra cap�­
cidad técnica, agilidad operativa y enfoque consulti­
vo, lo que nos permite personalizar soluciones para
riesgos complejos, manteniendo siempre el respaldo
de entidades de primer nivel. Además cabe destacar,
que con la transformación digital, muchas entidades
evitan el contacto directo con el corredor, algo �ue
para nosotros es primordial y parte de nuestro d1a a
día.

A.A.- ¿Qué tipo de apoyo brindáis a los corredores?

IVONNE GARCÍA.- Acompañamos a nuestros clien­
tes los corredores, durante todo el proceso, ofre­
cie�do asesoramiento técnico especializado, herra­
mientas tecnológicas para facilitar la gestión diaria, 
formación continua y soporte comercial para poten­
ciar sus negocios. Además, nuestra flexibilidad permi­
te una toma de decisiones rápida, algo muy valorado 
en el sector de seguros. 
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